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Wer heute im Zaunbau erfolgreich verkaufen méchte, braucht mehr als ein technisch Uberzeugendes
Angebot. Kunden kaufen keine Aluminium-Pfosten und Zaunfelder — sie kaufen das Gefiihl, wie ihr
Grundstiick danach aussehen wird. Genau hier setzt Vision-Al.info an.

Im Vertrieb des Zaunbaus entscheidet haufig nicht die
Qualitat des Produkts Uber den Zuschlag, sondern die
Fahigkeit, dem Kunden das Endergebnis greifbar zu
machen. Wahrend erfahrene Fachbetriebe die fertige
Anlage bereits vor ihrem inneren Auge sehen, fallt

es vielen Kunden schwer, sich ein neues Zaunbild
anhand von Produktkatalogen, Mustertafeln oder

Beschreibungen vorzustellen.

Die Folge: Unsicherheit. Und Unsicherheit ist einer der
haufigsten Griinde dafir, dass Entscheidungen vertagt,
Angebote verglichen oder Auftrage an den Wettbewerber

vergeben werden.

Das gilt besonders in einem Segment, in dem die
Unterschiede zwischen Herstellern und Produktlinien fir
den Endkunden oft kaum sichtbar sind — bis er ein

konkretes Bild vor Augen hat.

»Aus einem Katalogbild wird eine
personliche Vorschau. Aus einem Angebot

wird ein Auftraggesprach."

WENN KUNDEN IHRE ZAUNANLAGE SEHEN KONNEN

Vision-Al.info schlieBt diese Liicke mit kiinstlicher
Intelligenz. Ein Foto des bestehenden Grundstiicks genlgt
— innerhalb von rund 25 Sekunden erzeugt die Plattform
eine fotorealistische Vorschau der geplanten Zaunanlage.
Ob modernes Aluminium-Lamellensystem, klassischer
Metallzaun oder Sichtschutz mit Pfosten-Riegel-
Konstruktion — der Kunde sieht unmittelbar, wie sein

Grundstiick nach der Umsetzung aussehen kann.

Damit verandert sich das Beratungsgesprach
grundlegend. Statt Musterkarten und Katalogseiten steht
das spatere Ergebnis im Mittelpunkt. Aus einer Idee wird

ein konkretes, personliches Bild.
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VERTRAUEN ENTSTEHT DURCH SICHTBARKEIT EIN WERKZEUG FUR DEN MODERNEN FACHBETRIEB

Die Erfahrung erfolgreicher Zaunbau-Betriebe zeigt: Besonders relevant fur den Zaunbau ist die einfache
Kunden treffen Kaufentscheidungen selten rein rational. Anwendung. Aufwendige CAD-Kenntnisse oder

Sie mochten sich sicher fiihlen. Sie mochten wissen, ob Planungssoftware sind nicht erforderlich. Mitarbeiter
das Produkt zu ihrem Haus, ihrem Garten, ihrer Vorstellung kénnen ein Foto direkt beim Kundentermin aufnehmen —
passt. Und sie méchten das sehen — nicht nur horen. die Visualisierung steht in Sekunden bereit. Hersteller

kénnen ihre aktuellen Produktlinien hinterlegen,

Fotorealistische Visualisierungen schaffen genau diese sodass Handler und Fachbetriebe sofort mit echten

Sicherheit. Sie reduzieren Riickfragen, verkiirzen Produkten arbeiten.

Entscheidungswege und erhdéhen die Bereitschaft,

hoherwertige Produkte zu beauftragen. Kunden kdnnen Dadurch wird Vision-Al.info nicht nur zum
verschiedene Zaunlinien vergleichen, Farben und Planungswerkzeug, sondern vor allem zu einem
Kappenformen beurteilen und Gestaltungsvarianten schlagkraftigen Vertriebsinstrument. Betriebe gewinnen
erleben — bevor die erste Schraube gesetzt wird. die Mdglichkeit, ihre Produktkompetenz sichtbar zu

machen und sich klar vom Wettbewerb abzuheben.

DIGITALISIERUNG AN DER RICHTIGEN STELLE

Wahrend viele DigitalisierungsmaBnahmen im Handwerk
interne Prozesse optimieren, setzt Vision-Al.info direkt an
der entscheidenden Stelle an: der Auftragsgewinnung.
Gerade in einem Umfeld, in dem Kunden Angebote online
vergleichen und Entscheidungen zunehmend eigenstandig
vorbereiten, kann die Fahigkeit zur visuellen Prasentation

zum entscheidenden Unterschied werden.

SICHTSCHUTZ

Vision-Al.info zeigt, wie kiinstliche Intelligenz den Vertrieb im Zaunbau gezielt starken kann. Die Plattform macht
Produkte erlebbar, reduziert Unsicherheiten und verwandelt Beratungsgesprache in Auftraggesprache.

Sie macht aus einem Angebot ein Bild — und aus einem Bild einen Auftrag.
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